	[image: image1.png]Project funded by the European Union




	

	[image: image3.png]






Skema e Nënfinancimit brenda Projektit 

SOCIETIES 2 

Mbështetje e OSHC-ve në Fuqizimin e Shprehive Teknike, Përfshirjen e Personave me Aftësi të Kufizuara dhe Standardet e BE në Ballkanin Perëndimor, faza e 2-të 

Financuar nga Bashkimi Evropian, me Numër kontrate 2020/414-634
FORMULAR APLIKIMI 2
Titulli i projektit: ________________________________________________________

Emri i organizatës: ___________________________________________________

I. PËRMBLEDHJE (maksimumi 2 faqe/tabela, minimalisht me shkrim Arial 10)

	Titulli i aksionit
	

	Emri ligjor i aplikuesit
	

	Personi përgjegjës për projektpropozimin, emri dhe kontakti
	

	Kohëzgjatja
	<muaj>  (minimumi 9, maksimumi 18 muaj)

	Buxheti Total i aksionit
	

	Pjesa e buxhetit që kërkoni përmes kësaj thirrjeje
	

	Bashkëfinancim, nëse është e aplikueshme
	Në rast se nuk ka bashkëfinancim, lutemi vendosni N/A

	Vendndodhja e projektit
	

	Objektivat e projektit
	<Objektivi i përgjithshëm>

<Objektivat specifikë>

	Partneri(ët)
	Vendos emrin e organizatës partnere(*shto rreshta të tjerë nëse është e nevojshme). Nëse nuk ka partnerë, lutemi shkruaj N/A

	Grupet e synuara 

	

	Rezultatet e pritshme
	

	Aktivitetet kryesore
	

	A është iniciativa e biznesit social tashmë e regjistruar? Kur?
	

	Sektori (P.sh.: tregti, bujqësi, ....)
	


2. IDEJA E BIZNESIT (maksimumi 2 faqe)

2.1. Lloji i idesë së biznesit: Përshkruaj idenë e biznesit tënd, çfarë ekzaktësisht dëshiron të nisësh/bësh, nga cila fushë dhe pse? Cili është aspekti social i biznesit?
2.2. Produktet/shërbimet: Përshkruaj me hollësi produktet/shërbimet e tua. Çfarë do ta bëjë të veçantë produktin tënd, në ndryshim nga të tjerët? A është diçka e re në treg apo ekziston tashmë? Si e garanton cilësinë e produktit/shërbimit?
2.3. Procesi i prodhimit/shërbimeve: Nëse angazhohesh në prodhim, shpjego me hollësi procesin e prodhimit (Ku, nga kush, si dhe ku kryhet prodhimi). Nëse angazhohesh në tregti apo shërbime, përshkruaj procesin e ofrimit të shërbimeve (nga kush, kur, si dhe ku ofrohen shërbimet).
2.4. Investimet që kërkohen: Përshkruaj me hollësi gjithçka që nevojitet për procesin e prodhimit/shërbimeve. Specifiko: makineritë, pajisjet, mjetet, materialet, lëndët e para, inventarin, hapësirën, etj. Që të duhen. Cilat prej këtyre i ke tashmë?
2.5. Aspektet sociale:  Përfitimet sociale, të tilla si: fuqizimi i njerëzve, përfshirje e grupeve të interesit, krijimi i marrëdhënieve;  Integrim i personave me aftësi të kufizuara në strukturat e shërbimit/ndërmarrjes
3. TREGU (maksimumi 1 faqe)

3.1. Tregu: Sa i madh është tregu yt, trego me saktësinë më të madhe të mundshme vendndodhjen e tregut tënd (rajoni, qyteti, bashkia, qendra e banimit apo vendndodhje më specifike). Kush janë konsumatorët apo klientët e tu të planifikuar? Përshkruaj me hollësi konsumatorët potencialë (lloji i personit, mosha, fuqia blerëse, specifikat, etj.).
3.2. Konkurrenca: Kush janë konkurrentët e tu potencialë, a është i mjaftueshëm tregu për të gjithë, pse do ta blejnë konsumatorët/klientët produktin/shërbimin tënd në vend të të tjerëve të ngjashëm?

4. MARKETINGU DHE SHITJET (1 faqe)

4.1. Plani i marketingut: Si do të informohen konsumatorët/klientët e tu për produktin/shërbimin tënd? Çfarë mjetesh do të përdorësh për arritjen e konsumatorëve (promovime, media, reklama, tabela, etj.)? Sa persona do të arrish përmes marketingut dhe sa për qind e tyre do ta blejnë produktin/shërbimin tënd?
4.2. Shitjet dhe shpërndarja: Përshkruaj me hollësi procesin e shitjeve (kush, kur, ku dhe si e shet produktin /shërbimet). A kërkohet shpërndarje. Nëse po, përshkruaj mënyrën e shpërndarjes së produktit/shërbimit. Cilat janë vendet më të mira për shitjen e produktit tënd? Jep një vlerësim të sasisë së produkteve/shërbimeve që do të shesësh vitin e parë dhe të dytë.
4.3. Çmimi: Me çfarë çmimi do ta shesësh produktin/shërbimin? Përshkruaj si arrite te ky çmim – Përshkruaj përmbledhtazi çmimin e shitjes të produktit/shërbimit (çfarë përfshihet në çmimin e shitjes), përfshi kostot e prodhimit, shpërndarjes, promovimit, kufijve të shitjes, etj.

5. STRUKTURA E NJËSISË SË BIZNESIT (1/2 faqeje)

5.1. Menaxhimi: A do ta nisësh këtë ide biznesi vetëm apo ke partnerë? Nëse ke partnerë, përshkruaji ata dhe rolin e tyre. Përshkruaj qartë procesin e vendimmarrjes dhe të përgjegjësive në njësinë e re të biznesit.

5.2. Burimet njerëzore: Kush do të punësohet në njësinë e re të biznesit? Nëse ke ndërmend të punësosh persona shtesë, përshkruaj punën e tyre dhe trego sa punëtorë të duhen.
5.3. Statusi ligjor: Cili do të jetë statusi ligjor i njësisë së re të biznesit (p.sh. shoqëri me përgjegjësi të kufizuar, pronë bujqësore, njësi kateringu, etj.)? Çfarë lejesh dhe çfarë dokumentacioni të duhet për regjistrimin e një njësie biznesi? Sa kohë nevojitet për sigurimin e regjistrimit/lejes?

6. FAKTORËT E SUKSESIT DHE TË RISKUT (1 faqe)

6.1. Faktorët e suksesit: Përshkruaj me hollësi çfarë të nevojitet (përveç parave) për ta bërë të suksesshëm biznesin tënd (p.sh. partnerë, këshilla, trajnim, rrjetëzim, etj.).
6.2. Risku: Plotëso tabelën e analizës SWOT për të vlerësuar rreziqet. Pikat e forta (S) dhe pikat e dobëta (W) janë rezultat i analizave të brendshme, që janë pikat e tua të brendshme të forta apo të dobëta në krahasim me kompanitë e tjera në treg. Shanset (O) dhe kërcënimet (T) përfaqësojnë një analizë të mjedisit në të cilin vepron kompania, që mund ta prekin biznesin tënd së jashtmi. Një shembull jepet në tabelë:

	Pozitive
	Negative

	Pika të forta (S)
• Fuqi punëtore e trajnuar,

• Çmime të përballueshme,

• Makineri me kapacitet të mjaftueshëm.
	Pika të dobëta (W)

• Mungesë burimesh financiare,

• Mungesë fuqie punëtore
• Mungesë njohurish dhe shprehish nga ana e fuqisë punëtore

	Shanset (O)

• Ende nuk ka konkurrencë – askush nuk ka hedhur në treg një produkt të tillë deri më sot
• Lehtësi tatimore, masa nxitëse, etj.
	Kërcënime (T)

• Fuqi e ulët blerëse e përdoruesve potencialë,

• Rritje më e ngadaltë e tregut


7. KOSTOT E INVESTIMIT (maksimumi 2 faqe)

7.1. Plani i investimit: Përllogarit shumën e parave që të duhen për të hapur biznesin. Listo të gjitha kostot që do të kesh dhe vendosi ato në tabelën e mëposhtme. Artikujt e vendosur në tabelë janë vetëm një shembull. Ti bëj përshkrimin e hollësishëm në bazë të planit tënd. E rëndësishme: Listo vetëm ata artikuj që të duhet t’i financosh këtu, jo ata që tashmë i ke. Nëse ka gjëra që duhen sqaruar, bëj një përshkrim poshtë tabelës.
	FONDI i PROJEKTIT
	FONDET QË KËRKOHEN NË KËTË THIRRJE (A)
	KONTRIBUTI YT
(B) NËSE ËSHTË i APLIKUESHËM
	TOTALI EURO (A+B)

	Kapitali themelor
	
	
	

	Makineri 1
	
	
	

	Makineri 2
	
	
	

	Makineri 3
	
	
	

	Orendi (me hollësi)
	
	
	

	Pajisje dhe mjete ndihmëse (me hollësi)
	
	
	

	Tokë apo ambiente zyre (përshtatje)
	
	
	

	Të tjera (specifiko)
	
	
	

	Kosto paraoperacionale
	
	
	

	Leje
	
	
	

	Kosto regjistrimi
	
	
	

	Kosto të tjera paraoperacionale
	
	
	

	Mjete xhiroje
	
	
	

	Lëndë të para apo materiale pune
	
	
	

	Të tjera (specifiko)
	
	
	

	Shuma kosto direkte:
	
	
	

	Kosto indirekte (maksimumi 7%)
	
	
	

	TOTALI 
	
	
	


8. PLANI FINANCIAR (maksimumi 2 faqe)

8.1. Shpenzimet: Përllogarit dhe përshkruaj kostot operacionale vjetore (parashikimi). Përdor tabelën e mëposhtme dhe, para së gjithash, kostot e planifikuara. Në tabelë janë dhënë vetëm shembuj
	Përshkrimi
	Shuma në EUR

	Materiale dhe lëndë të para
	

	Mirëmbajtje e pajisjeve 
	

	Kostot e prodhimit
	

	Marketingu dhe shpërndarja
	

	Kostot e shërbimeve publike (energji elektrike, ujë, ngrohje, ...)
	

	Qira zyre apo toke
	

	Mbajtje bilanci
	

	Pagat bruto
	

	Të tjera (specifiko) 
	


8.2. Të ardhurat bruto: Përllogarit dhe përshkruaj planifikimin e të ardhurav vjetore bruto nga shitja e produkteve apo nga ofrimi i shërbimeve
	Lloji i produktit
	Çmimi
	Cilësia
	Çmimi & cilësia

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	A- Totali i të ardhurave bruto
	
	
	


7.3. 
Rezultati i biznesit: Përllogarit parashikimin vjetor të biznesit duke përdorur tabelën:

	A- Të ardhurat totale për vitin e parë:
	

	B- Kostot totale për vitin e parë:
	

	Rezultatet e biznesit (Diferenca A - B)
	


Nëse rezultati i biznesit është negativ, sa vite duhen për të hyrë në zonën e biznesit pozitiv?

V INFORMACION i HOLLËSISHËM PËR APLIKUESIN E PROJEKTIT (maksimumi 2 faqe, minimalisht me shkrim Arial me madhësi shkrimi 10) 

Jep informacion bazë rreth organizatës tënde, vizioni, misioni, objektivat, projekte të zbatuara dhe donatorë kyçë përgjatë dy vjetëve të shkuar, informacion për anëtarët e organizatës. Strukturat drejtuese. Gjithashtu, specifiko partneritetet kyçe, anëtarësitë në rrjete dhe memorandumet e bashkëpunimit që ke firmosur apo zbatuar me organizata të tjera, institucione ndërkombëtare apo shtetërore përgjatë dy vjetëve të fundit.
Vi APLIKUESI
	Emri ligjor i aplikuesit:


	

	Numri i regjistrimit:
	

	Data dhe vendi i regjistrimit:
	

	Adresa zyrtare:
	

	Përfaqësuesi i autorizuar i organizatës:
	

	Numri i telefonit:
	

	Numri i faksit: 
	

	Numri i celularit:
	

	E-mail:
	

	Faqja e Internetit:
	

	Numri i punonjësve:
	

	Numri i vullnetarëve:
	

	Numri i llogarisë bankare:
	

	Emri i bankës, adresa e bankës:
	


VIII PARTNERËT NË PROJEKT
Kjo tabelë duhet të plotësohet për secilin partner.

	
	Partneri 1

	Emri ligjor i organizatës partnere:
	

	Numri i regjistrimit:
	

	Data dhe vendi i regjistrimit:
	

	Adresa zyrtare:
	

	Përfaqësuesi zyrtar i organizatës partnere:
	

	Numri i telefonit:
	

	Numri i faksit: 
	

	Numri i celularit:
	

	E-mail:
	

	Faqja e Internetit:
	

	Numri i punonjësve:
	

	Numri i vullnetarëve:
	

	Historiku i bashkëpunimit me aplikuesin
	


IX BASHKPUNTORËT
Kjo tabelë duhet të plotësohet për secilin ortak. 
	
	Associate 1

	Emri ligjor i bashkpuntorit:
	

	Statusi ligjor:
	

	Adresa zyrtare:
	

	Personi i kontaktit:
	

	Numri i telefonit: 
	

	Numri i faksit: 
	

	E-mail:
	

	Faqja e Internetit:
	


�   “Grupi/et i/e synuar/a” janë grupet/entitetet mbi të cilat projekti do të ketë ndikim pozitiv të drejtpërdrejtë në pajtim me qëllimin e projektit
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